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СТРАН АФРИКИ С РОССИЕЙ
Аннотация. Проведен анализ данных в представлении по товарным группам широ-
ких экономических категорий. Дана оценка состояния экспортных и импортных опе-
раций в торговле России со странами Африки. Выявлены основные закономерности 
в экономической динамике стран Африки и их внешнеэкономической специализации, 
обобщены предпосылки к участию рассматриваемых стран в торговых соглашениях. 
Сформулированы императивы к проведению диверсификации внешнеторговых связей 
между Россией и странами Африки, включая улучшение деятельности экономических 
институтов и меры по увеличению объемов поставок готовой продукции, а также 
ее адаптации к требованиям африканского рынка.
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DIVERSIFICATION OF FOREIGN TRADE RELATIONS 
BETWEEN AFRICAN COUNTRIES AND RUSSIA
Abstract. The structural analysis of export-import operations represented by the broad eco-
nomic categories has been conducted in the article. The current state of foreign trade between 
Russia and the African states has been evaluated. The main trends of contemporary econom-
ic situation in African countries, determinants of foreign economic specialization have been 
identified, and their prerequisites of participation in international trade agreements have 
been generalized. The imperatives for diversification of trade ties between Russia and Afri-
can countries have been formulated, including enhancement of economic institutions for facil-
itation of foreign trade and increases in shipments of manufactured goods. Such goods need 
to be adapted to the African market.
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Расширение экономических отношений между развивающимися странами, а также связей этих стран с дру-
гими регионами мира приводит к появлению глобальных рынков сбыта товаров и услуг. Экономические субъек-
ты все активнее торгуют услугами, обмениваются прямыми иностранными инвестициями (далее − ПИИ) и тех-
нологиями, становятся участниками международных финансовых отношений и трудовой миграции. Более того, 
наблюдаются позитивные сдвиги в деятельности организаций по осуществлению международной экономиче-
ской интеграции, направленной на интенсификацию торговли и движения факторов производства как в группах 
развивающихся, так и транзитивных стран. Наступил «этап принципиально новой глобализации, когда суще-
ственно меняются «правила игры» для бизнеса, постепенно будут формироваться общие экономические про-
странства без участия надгосударственных формальных институтов и, в более отдаленной перспективе, мир 
без экономических границ» [8, с. 35]. Несмотря на очевидный прогресс в формировании мирового финансо-
вого рынка, представляется неправомерным умалять значение торговых отношений, так как в 2017 г. общеми-
ровой экспорт товаров достиг 17 трлн долл. США и за указанный год увеличился в объеме на 4,6 % [17, p. 9].

Место Африки в мировой экономике характеризуется значительными диспропорциями, связанными 
с обеспеченностью факторами производства, возможностями для их вовлечения в экономический оборот 
и масштабами установленных экономический связей. Располагая 14,8 % населения мира, доля Африки 
в глобальном валовом внутреннем продукте  (далее – ВВП) и поступлениях ПИИ составляет лишь 3 %, 
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экспорте – 1,8 %, импорте – 3,6 %; участие стран Африки в международной торговле услугами еще менее 
значительно с долями 1,8 % и 1,7 % в экспорте и импорте соответственно [18]. Указанные диспропорции 
выглядят еще более выпукло на уровне регионов Африки (табл. 1).

Таблица 1
Положение регионов Африке в мировой торговле товарами

Регион, субрегион
Период

1948-1968 гг. 1969-1989 гг. 1990-2010 гг. 2011-2017 гг.
I* II** I II I II I II

Африка, в том числе: 7 8 63 62 215 201 509 579
    Восточная 1 2 5 7 14 26 41 85
    Центральная 1 1 6 4 33 15 92 51
    Северная 2 2 23 24 77 74 148 205
    Южная 2 2 15 13 47 52 106 132
    Западная 1 1 14 13 45 34 123 105
    Африка южнее Сахары (АЮС) без ЮАР 4 4 27 27 101 86 275 269
Справочно:
    развитые 89 95 1 043 1 112 4 860 5 231 9 286 10 019
    развивающиеся 31 32 373 351 2 659 2 497 7 901 7 462
    транзитивные 6 6 68 66 241 187 674 510
Мир в целом 126 133 1 484 1 529 7 760 7 915 17 861 17 991
* – показатель экспорта, млрд долл. США 
** – показатель импорта, млрд долл. США

Источник: [18]

Интенсивность и структура внешнеторговых связей государств Африки находятся в прямой зависимости 
от странового уровня экономического развития и его динамики. В 2012-2017 гг. среднегодовой темп эконо-
мического роста в странах Африки снизился до 2,92 % относительно 5,14 %, рассчитанных за 2005-2010 гг.; 
в 2018 г. прогнозируется, что экономика региона вырастет на 3,5 % [18]. Улучшение экономической ситуа-
ции в Африке связано с переломом в тенденции к снижению мировых цен на сырьевые товары, которые за-
нимают важное место в структуре регионального экспорта. В частности, наблюдалось подорожание нефти, 
что положительно сказалось на поступлении валютных доходов в экономику Алжира, Анголы, Демократи-
ческой Республики Конго (далее – ДРК), Ганы и Нигерии. Помимо повышения мировых цен на экспортные 
товары стран Африки, положительное влияние на экономический рост в рассматриваемом регионе оказало 
увеличение объема инвестиций в инфраструктуру. Однако в большинстве случаев экономический рост был 
достигнут за счет долговых зарубежных источников финансирования расходов на инфраструктуру, что по-
зволяет предположить возможное обострение проблемы внешней задолженности.

Определенный положительный вклад в экономическую динамику вносит повышение уровня жизни тру-
дящихся, так как прогнозируется, что к 2030 г. заработная плата квалифицированных работников в странах 
Африки увеличится на 43 %, а неквалифицированных – на 27 % [13, с. 21]. В этих условиях страны Африки 
все же не занимают позицию пассивного «наблюдателя», экспортирующего минеральное и аграрное сырье 
в обмен на готовую продукцию, а активно развивают институциональную среду, призванную регулировать 
внешнеэкономические связи и содействовать предпринимателям в осуществлении не только внешнеторговой 
деятельности, но также в обмене ПИИ и участии в иных формах экономических отношений. «Сегодня афри-
канский регион и другие так называемые догоняющие страны получают новый шанс для улучшения своих 
позиций в международном разделении труда, упустить который будет непростительной ошибкой» [7, с. 23].

Внешняя торговля Африки представляет собой «трудноразделимый сплав торговли товарами и услу-
гами», и эти отношения в том числе обусловливают движение ПИИ [5, с. 148]. Однако в 2017 г. объемы 
поступления ПИИ в страны Африки составили 42 млн долл. США, уменьшившись на 21 % относительно  
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показателя предыдущего года [20, с. 4]. Этому способствовала низкая мировая цена на нефть и спад на то-
варных рынках, что привело уменьшению объемов поступления ПИИ в Египет, Мозамбик, ДРК, Ни-
герию и Анголу; аналогичное снижение наблюдалось в экономике ЮАР. В Марокко поступили ПИИ 
на 2,7 млрд долл. США – это на 23 % больше, чем в 2016 г. [20, с. 40].

Неудовлетворительно выглядит крайне низкая доля внутрирегиональной торговли в общем объеме 
внешней торговли стран Африканского континента, которая в 2017 г. составила 16,65 % (в том числе для 
стран Центральной Африки – менее 2 %) против 53 % – в развивающихся странах Азии и 67 % – в разви-
тых странах Европы [18]. В июне 2012 г. государства – члены Африканского Союза подготовили план для 
интенсификации внутриафриканской торговли и спустя три года были начаты переговоры, которые завер-
шились подписанием 21.03.2018 г. в г. Кигали (Руанда) соглашения об учреждении Африканской конти-
нентальной зоны свободной торговли.

Первые купеческие экспедиции россиян в Африку состоялись в XVIII в., и к последней четверти это-
го века торговые интересы охватили Египет и другие страны Северной Африки, такие как Тунис и Алжир, 
а также сформировались предпосылки к установлению торговых связей с Марокко [10, с. 83]. Чаще всего 
африканские товары поставлялись в Россию через европейские метрополии, и только к середине XIX в. ас-
сортимент импорта расширился и начали ввозиться товары из Южной и Восточной Африки. С 50-х гг. XX в. 
активизировалась внешняя торговля Африки с социалистическими странами, в которые поставлялись тради-
ционные товары и продукция недавно возведенных промышленных предприятий; в ее импортных постав-
ках преобладали товары промышленного назначения. Экономические преобразования, проводимые в России, 
сильно изменили ее международную специализацию, привели к переориентации «вектора» внешнеэкономи-
ческих интересов на страны Запада и вызвали стагнацию во внешнеторговых связях со странами Африки.

Во второй половине 90-х гг. и первой декаде текущего тысячелетия российский экспорт в Африку нахо-
дился в фазе стагнации. Однако его структура выгодно отличалась от структуры российского экспорта в це-
лом, так как топливо и смазочные материалы немногим превышают 5 % стоимости всех поставок товаров 
в Африку [14, с. 58]. Анализ данных о российском экспорте в регион свидетельствует о значительных ко-
лебаниях объемов поставок по годам и сильной дисперсии товарной структуры по странам – импортерам. 
В последние годы экспорт несколько интенсифицировался (табл. 2).

Таблица 2
Экспорт товаров из России в страны Африки за 2011-2017 гг.

Страны
Экспорт по экономическим категориям, % Всего, млн 

долл. СШАI II III IV V VI VII

Африка в целом 32,7 25,4 5,3 5,4 6,1 1,0 24,1 7 657

Египет 44,1 30,2 1,1 2,6 8,1 1,0 12,9 2 979
Алжир 6,4 8,2 0,7 14,2 8,7 1,7 60,1 1 762
Марокко 9,0 34,3 46,4 0,2 0,4 0,1 9,7 708
Нигерия 52,5 37,8 0,1 1,1 0,1 0,1 8,3 272
Тунис 33,0 53,4 1,4 0,3 0,2 0,1 11,6 255
ЮАР 51,6 29,6 8,0 4,3 0,3 2,9 3,3 214
Судан 82,6 4,9 0,0 1,4 2,3 0,4 8,3 180
Ливия 67,6 18,1 5,2 1,2 0,1 0,4 7,4 176
Кения 63,0 33,3 0,2 1,3 1,2 0,1 0,9 174
Ангола 0,3 5,0 0,0 18,1 10,9 4,2 61,4 147
Уганда 22,1 6,2 0,0 17,2 10,3 0,4 43,7 100
Танзания 73,0 18,9 0,0 1,1 3,4 0,0 3,6 97
Сенегал 24,6 41,5 0,0 0,3 0,7 0,0 32,9 89
Эфиопия 21,7 29,2 0,0 7,9 12,3 1,1 27,8 84
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Страны
Экспорт по экономическим категориям, % Всего, млн 

долл. СШАI II III IV V VI VII

Гана 19,2 51,6 0,0 2,7 0,6 0,1 25,8 83
Мозамбик 78,9 15,2 0,0 0,2 0,0 0,0 5,6 51
Джибути 50,2 47,7 0,0 0,9 0,4 0,4 0,5 42
Кот-д’Ивуар 11,1 79,7 0,0 0,2 0,8 0,1 8,1 42
Камерун 39,9 51,6 0,0 1,7 1,6 0,3 4,8 26
Мавритания 74,1 20,7 0,0 1,8 0,4 0,1 3,0 19
ДРК 77,6 13,2 0,0 2,4 1,8 0,1 4,9 16
Того 6,5 48,6 0,0 0,2 0,0 0,0 44,6 16
Прочие страны 36,3 25,8 0,5 9,6 14,5 2,3 10,9 125
Мир в целом 3,2 19,2 46,0 2,5 2,0 1,1 26,1 434 683
Примечание: в представлении по широким экономическим категориям (в среднем за год), где:
I – пищевые продукты и напитки, млн. долл. США;
II – исходные продукты для промышленности, не включенные в другие категории, млн. долл. США;
III – топливо и смазочные материалы, млн. долл. США;
IV – капитальное оборудование (кроме транспортного оборудования), детали и принадлежности для него, млн. долл. США;
V – транспортное оборудование, детали и принадлежности для него, млн. долл. США;
VI – потребительские товары, не включенные в другие категории, млн. долл. США;
VII – товары, не включенные в другие категории, млн. долл. США.

Источник:[19]

Несмотря на некоторую интенсификацию отношений, наблюдавшуюся в последнее десятилетие, на страны 
Африки все еще приходится лишь 2 % от совокупного российского экспорта (табл. 2). Положительно выглядит 
тенденция к увеличению доли пищевых продуктов и напитков в российском экспорте в Африку, причем отно-
сительно 1996-2010 гг. в 2011-2017 гг. среднее значение указанного показателя увеличилось с 23,3 % до 32,7 % 
с основными покупателями: Египет, Нигерия, ЮАР, Судан, Ливия, Кения, Танзания и Мозамбик. Региональ-
ная структура поставок российских товаров в Африку не претерпела значительных изменений за последние 
годы: основная часть экспорта приходится на страны Северной Африки (Египет, Алжир и Марокко), а также 
Нигерию и ЮАР. Активнее отгружается продовольствие в Судан, и уменьшились поставки топлива в ЮАР.

Императивом к качественному изменению товарной структуры российского экспорта выступает расши-
рение поставок капитального оборудования, включая транспортные средства, причем за последние годы доля 
указанных товаров в общем объеме российских поставок на мировой рынок продолжает снижаться. Анало-
гичное наблюдается при экспорте российского оборудования в страны Африки, где основными покупателя-
ми выступают Египет и Алжир, а в стоимостных показателях сколь-нибудь значимые поставки осуществле-
ны в Анголу, Уганду и Эфиопию, а также в ЮАР, тогда как по другим странам – исчисляются лишь десятками 
миллионов долларов (табл. 2). Более того, резкие колебания значений показателей свидетельствуют о нерегу-
лярном характере внешнеторговых отношений и, вероятно, отражают разовые сделки. Товары, не включенные 
в другие категории, преимущественно состоят из вооружения и военной техники. На долю России приходит-
ся порядка 30 % африканского рынка указанной продукции, и она доминирует в структуре торговли с Алжи-
ром, Анголой, Угандой и Эфиопией; крупные по стоимости отгрузки вооружений осуществляются и в Египет.

Способность к сохранению функциональных свойств в условиях нестабильной внешней среды является 
важной характеристикой потребительских и капитальных товаров, поставляемых в страны Африки. Компа-
нии-производители, базирующиеся в Глобальном Юге и странах с переходной экономикой, обладают опре-
деленным опытом и преимуществами в наделении своей продукции требуемыми свойствами к обеспечению 
бесперебойной работы. Например, «действуя в странах Африки, в своих инновациях ТНК из стран Восто-
ка учитывают специфику этих стран – возможность отключения электричества (или его полное отсутст-
вие)» [9, с. 27]. Для решения указанных проблем компании адаптируются к условиям принимающих стран 
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и, например, выпускают холодильники, которые долго сохраняют холод после отключения, а также выпу-
скают оборудование для подключения школ к Интернету, которое работает на солнечной энергии.

Экспортные поставки товаров занимают важнейшее место в структуре внешнеэкономических связей аф-
риканских стран, причем в последние годы наблюдается тенденция к расширению ассортимента отгружае-
мой продукции и проведению мероприятий по отказу от монокультурного экспорта сырьевых аграрных и ми-
неральных товаров. Инвесторы стремятся «получить наиболее выгодные условия для выхода и закрепления 
на этом бурно развивающимся рынке, причем не только со своими товарами и услугами, но и с предложе-
ниями по добыче полезных ископаемых» [1, с. 3].

Анализ данных о российском товарном импорте из стран Африки свидетельствует о преобладании пи-
щевой продукции и напитков в структуре поставок, в особенности осуществляемых из Марокко, Египта, 
Кот-д’Ивуара, Кении, Ганы, Нигерии, Эфиопии, Уганды, Маврикия (табл. 3). Наблюдается высокая концен-
трация стран Африки – экспортеров в Россию и дисбалансы между объемами экспорта и импорта (напри-
мер, Алжир). Размещение отраслей обрабатывающей промышленности развивающихся стран, участвующих 
во внешнеторговой деятельности, выглядит достаточно диспропорционально.

Например, в ЮАР наблюдается высокая концентрация производств обрабатывающей промышленно-
сти, поставляющих продукцию на экспорт: в 22-х из 354-х областях этой страны размещены предприятия, 
на которые приходится 80 % экспорта продукции обрабатывающей промышленности [16, с. 25]. Ответные 
меры на ограничение импорта аграрной продукции в Россию, введенные после установления Западом эко-
номических санкций против некоторых российских компаний и отдельных физических лиц, обострили про-
блему диверсификации источников ввоза сельскохозяйственной продукции и продовольствия [11, с. 169].

Таблица 3
Импорт товаров в Россию из стран Африки за 2011–2017 гг.

Страны, доля 
товарной группы

Импорт по экономическим категориям, % Всего, млрд 
долл. СШАI II III IV V VI VII

Африка в целом 54,6 22,9 0,0 2,1 4,1 12,3 4,0 2 653
ЮАР 39,3 33,7 0,0 6,0 16,2 0,5 4,3 644
Марокко 63,7 7,5 0,0 0,3 0,4 21,2 6,9 576
Египет 76,5 5,9 0,1 1,0 0,1 10,2 6,4 463
Кот-д’Ивуар 99,2 0,8 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 197
Кения 57,2 2,7 0,0 0,0 0,0 40,0 0,1 142
Тунис 13,3 4,2 0,0 9,3 1,6 69,0 2,6 117
Гана 98,0 1,9 0,0 0,0 0,0 0,0 0,1 91
Малави 1,6 98,4 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 66
Танзания 21,5 78,0 0,0 0,0 0,0 0,1 0,4 53
Мозамбик 1,1 98,9 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 44
Гвинея 3,7 94,4 0,0 0,0 0,0 0,0 1,9 38
Зимбабве 5,6 93,3 0,0 0,0 0,0 0,6 0,5 38
Нигерия 88,1 9,5 0,0 0,0 0,0 0,2 2,1 26
Эфиопия 86,0 2,0 0,0 0,0 0,0 11,4 0,6 24
Намибия 12,1 87,9 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 21
Мавритания 22,8 67,5 0,0 0,0 0,0 0,0 9,6 18
Нигерия 0,0 99,7 0,0 0,1 0,0 0,2 0,0 17
Уганда 57,0 40,2 0,0 0,2 0,2 2,1 0,3 15
Маврикий 42,4 0,3 0,0 0,9 0,0 53,8 2,6 14
Замбия 1,6 97,6 0,0 0,0 0,0 0,5 0,3 13
Габон 0,0 99,8 0,0 0,1 0,0 0,0 0,1 11
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Страны, доля 
товарной группы

Импорт по экономическим категориям, % Всего, млрд 
долл. СШАI II III IV V VI VII

Мадагаскар 27,4 12,3 0,0 2,7 0,0 50,4 7,1 9
Камерун 48,0 49,8 0,0 0,0 0,0 0,0 2,1 7
Алжир 88,1 0,3 0,0 8,5 1,4 0,2 1,5 6
Того 33,9 66,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 6
Прочие страны 52,1 26,1 0,0 3,4 4,1 1,0 13,2 23
Мир в целом 11,6 21,0 0,7 26,4 16,5 16,8 7,1 259 447
Примечание: в представлении по широким экономическим категориям (в среднем за год), где:
I – пищевые продукты и напитки, млн. долл. США;
II – исходные продукты для промышленности, не включенные в другие категории, млн. долл. США;
III – топливо и смазочные материалы, млн. долл. США;
IV – капитальное оборудование (кроме транспортного оборудования), детали и принадлежности для него, млн. долл. США;
V – транспортное оборудование, детали и принадлежности для него, млн. долл. США;
VI – потребительские товары, не включенные в другие категории, млн. долл. США;
VII – товары, не включенные в другие категории, млн. долл. США.

Источник: [19]

Во второй декаде текущего века увеличилась доля поставок транспортного оборудования из Африки 
в Россию, в первую очередь за счет ЮАР, а также потребительских товаров, не включенные в другие кате-
гории. Последняя группа товаров активно ввозится в Россию из Марокко, Кении, Туниса, Маврикия и Ма-
дагаскара (табл. 3). Наблюдается существенная вариация по странам Африки в долях пищевой продукции 
и прочих исходных продуктов для промышленности, поставляемых в Россию, причем только во внешней 
торговле Уганды и Камеруна с Россией отмечается отход от монокультурного экспорта, а в абсолютном вы-
ражении оборот экспорта столь незначителен, что, вероятно, является следствием регистрации разовых сде-
лок. Проведенный анализ показывает правомерность суждения о том, что «торговые связи между Россией 
и странами Африки к Югу от Сахары находятся на крайне минимальном уровне; за 1980-2014 гг. доля от-
ношений между указанными регионами в их общих внешнеторговых связях не превышала 1%» [12, с. 308].

Политика полностью «открытых дверей», при которой развивающиеся страны делают все возможное 
для привлечения зарубежного капитала в максимально возможном объеме и на наиболее либеральных усло-
виях, уходит в прошлое. В Африке разрабатываются инвестиционные кодексы нового поколения, в которые 
инкорпорируются отраслевые и территориальные программы экономического развития, а также иные регу-
лятивные положения [4, c. 346]. Важнейшими направлениями указанного регулирования выступает стиму-
лирование экспорта по определенным товарным группам, которое проводится исходя из приоритетов раз-
вития отраслей экономики и особых экономических зон. Стимулирование выпуска и экспорта товаров, при 
производстве которых создается наибольшая общественно значимая добавленная стоимость и мобилизуют-
ся факторы производства, отвечает решению задач диверсификации экономики африканских стран и улуч-
шению состояния их международной специализации.

Консенсуальный подход активно применяется африканцами при регулировании обращения ПИИ в от-
раслях экономики, ориентированных на экспорт производимой продукции [6, с. 144]. Институциональные 
источники регулирования внешнеэкономической деятельности резко увеличиваются в объеме и усложня-
ются: например, вторая редакция директивы Европейского Союза «О рынках финансовых инструментов», 
принятая в январе 2018 г., содержит в себе настолько усложненные правила, что для их описания требует-
ся порядка 30 тыс. страниц и 1,5 млн параграфов текста [15]. В целом за 2009-2012 гг. в странах Большой 
двадцатки было принято порядка 50 тыс. новых инструкций и руководств по регулированию деятельности 
на финансовом рынке, а в 2015 г. – еще столько же документов. Увеличение объема указанного текста отчас-
ти подчиняется Закону Мура и требует применения в Африке автоматизированных компьютерных техноло-
гий обработки отчетности, в том числе основанных на регтехе и цифровых финансовых услугах [3, с. 21].
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В формировании экономической политики сотрудничества России с Африкой должны быть выделены при-
оритетные цели и задачи, призванные сделать импортные операции более-менее регулярными. «Однозначно 
можно утверждать, что необходимо развивать и новые формы торгово-экономического сотрудничества [меж-
ду Россией и Африкой – прим. авт.], включая современные маркетинговые и финансово-расчетные механиз-
мы» [2, с. 33-34]. Выход на африканские рынки, в том числе в качестве импортера, и завоевание устойчивых 
позиций требуют системной политико-дипломатической, кредитно-финансовой, правовой поддержки со сто-
роны государства. Задача российского государства – повысить шансы российского бизнеса на рынках Африки.

Нельзя не согласиться с целесообразностью усиления институциональных механизмов содействия рос-
сийско-африканскому бизнесу, в частности, представляется «рациональным «воссоздание» Министерства 
внешнеэкономических связей на базе существующих структурных подразделений российских министерств 
и ведомств» [1, с. 6]. С учетом изменений в структуре внешнеэкономических приоритетов России, ее торго-
во-экономические связи со странами Африки имеют достаточно высокие перспективы для расширения, свя-
занные с экономическим подъемом в Глобальном Юге и наблюдающимся там улучшением механизмов ин-
ституционального регулирования экономики.
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